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STRATEGISCHE
PARTNERSCHAFT MIT
ROCKS INTERNATIONAL

Zugang zu Sachwerten, Rohstoffen und Diamanten

1. Rocks International

Gegriindet von Filip Nys (2009). Uber 30 Jahre Erfahrung
auf den Rohstoffméarkten, von Diamantenfinanzierung bis
hin zu privaten Investitionen und Beratung fir HNWI/UHN-

WI in Junior-Rohstoffunternehmen.

2. Fachwissen

Diamanten: direkter Zugang zu Herstellern und Hand-
lern, keine Zwischenhandler

20 Jahre Erfahrung mit Investitionen in bérsennotierte
Junior-Unternehmen

Privilegierter Zugang zu Top-Investoren, Co-Invest-
Modell und seltenen privaten Geschaften

3. Umfassende Dienstleistungen

Seltene Diamanten und mafigeschneiderter Schmuck
aus fihrenden europdischen Ateliers

Due Diligence, Bewertung und Beratung fir Portfolios
mit Sachwerten

Kurzfristige Finanzierung von hochwertigem Schmuck
und Uhren
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STRATEGISCHE PARTNERSHIP
DAS FAMILY OFFICE

1. Das Family Office Pte Ltd.
Gegrindet 2017 von Mario Becker, der iber mehr als 30 Jahre
Erfahrung in der privaten Vermdégensverwaltung verfigt und

als Honorarberatung tatig ist.

2. Fachwissen

Private Banking, Vermdgensverwaltung, Anlageberatung,
Fondsmanagement und Recht

Zugang zu institutionellen Geschaftsbedingungen

30 Jahre Anlageerfahrung in Asien, Europa und den USA.

3. Umfassende Dienstleistungen

Umfassende Unterstitzung fur Familien in allen finanzi-
ellen Angelegenheiten — Entwicklung komplexer Finanz-

konzepte.

Gut etablierte und starke Netzwerke in Australien, China,
Indien, Indonesien, Japan, Korea, Malaysia, den Philippi-
nen, Singapur, Taiwan, Deutschland und der Schweiz
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HISTORISCHES SIGNAL (100-JAHRES-TIEFSTSTAND)

Das Argument fir Sachwerte und Rohstoffe im Jahr 2026

ZYKLISCHE EXTREME SIGNALISIEREN HISTORISCH EINE RUCKKEHR ZUM MITTELWERT.

Das Diagramm des Jahrhunderts

Der Graph zeigt das Verhaltnis von Sachwerten (GSCI)
zu Finanzanlagen (S&P 500) Gber einen Zeitraum von

100 Jahren.
Ka}mpfgegen
die Inflation . Das Signal: Rohstoffe waren im Vergleich zu Finanz-
anlagen noch nie so ginstig - ein historisches Extrem.
Nach dem zweiten Weltkrieg Ahnliche Tiefpunkte gingen den Superzyklen der
o b 1970er und 2000er Jahre voraus.
Ende des Bretton
Woods Sytems Globale Finanzkrise
Dotcom
100-jahriges Bewertungstief
1930 1950 1970 1990 2010 2030
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DER STRUKTURWANDEL

Das Argument flr Sachwerte und Rohstoffe im Jahr 2026

DIE THESE:

Ein definitiver Wechsel des Wahrungssystems zugunsten von Sachwerten.

O Lieferengpasse O Nachfrageschock O Fiskalische Expansion
Jahrzehntelange Unterinvestitionen- Kl, Elektrifizierung und Infrastruktur Schuldenfinanzierte Ausgaben, Re-
haben zu unflexiblen Lieferketten- l6sen einen Superzyklus aus. gierungen bevorzugen Inflation.
gefuhrt.

STRATEGISCHER FOKUS AUF ROHSTOFFE

@ Gold & Silber ‘ Kupfer Uran
Wahrungsanker und Vermaogens- Unverzichtbar fur die Elektrifizie- Grundlastbrennstoff fur Ki-Energie.
sicherung in einem System der Fiat- rung. Eine indirekte Investition in In Uran investieren = in das KIStrom-
Geldentwertung. Technologie, Rechenzentren und KI. netz
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GOLD: DER WAHRUNGSANKER

Die Makro-These: Wahrungsabwertung Die Diskrepanz zwischen Aktien und Gold
Seit Bretton Woods (1971) haben Fiat-Wahrungen gegentiber Goldaktien werden mit ~2.800 $ bewertet - ohne Bertcksichti-
Gold >90 % an Wert verloren. gung der Aufwartshebelwirkung Produzenten erzielen Rekord-

LBMA-Konsens fur 2026: durchschnittlich 4.742 $ (Spanne 3.450 margen. aber ihre Reserven schwinden
$-7150 %) Goldman 4.900 $; JP Morgan 5.062 % Grofde Unternehmen reduzieren Exploration — Entdeckungen
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GOLD
DER WAHRUNGSANKER

Der Katalysator: Beschleunigung von M&A

- Deep Value: Junior-Explorationsunternehmen, die nur einen
Bruchteil ihres inneren Werts wert sind

- Unvermeidbarkeit: Grofse Unternehmen mussen akquirieren,
um zu Uberleben - Beschleunigung von M&A

Strategie: Fundamentaldaten und M&A Potenzial

- Deutlich unterbewertete mittelstandische Produzenten mit Explora-
tionspotenzial

- LizenzgebUhrenunternehmen, die mit ahnlichen Abschlagen gehandelt
werden

«  Finanzstarke Explorationsunternehmen mit starkem Management und
sachkundigen Aktionaren

+ Hohes M&A-Potenzial — erhebliches Aufwartspotenzial in kurzer Zeit
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STRATEGISCHE KONSOLIDIERUNG:
DIE MEA-THESE IN GOLD

FALLSTUDIE: CALIBRE MINING / EQUINOX GOLD

Der Star im Goldportfolio. Calibre Mining fusionierte im Juni 2025 mit
Equinox Gold und schuf damit Kanadas zweitgrofsten Goldproduzen-
ten mit einer Kapazitat von tber 1,2 Mio. Unzen pro Jahr.

Dies ist die M&A-These in der Praxis: Identifizierung von grundlegend
unterbewerteten Junior-Unternehmen mit soliden Vermdgenswer-
ten in westlich orientierten Rechtsgebieten, die als unvermeidliche
Ubernahmeziele fiir grof3e Unternehmen mit schwindenden Reserven
positioniert sind.

KRITERIEN FUR INVESTITIONEN

Deutlich unterbewertet im Vergleich zu den Fundamental-
daten des Projekts

Hohes M&A-/Ubernahmepotenzial

Robuste, klar definierte Ressourcenprojekte

Westlich orientierte Rechtsordnungen (hohe Bewertungen)
Starke Managementteams mit Insider-Ausrichtung

Koinvestitionen zusammen mit erfahrenen Grofdaktionaren
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SILBER: INDUSTRIELLE KRITIK & STRUKTURELLER DRUCK

SILBERMARKTGLEICHGEWICHT: STRUKTURELLES DEFIZIT

Uberschuss
>0 Die These: Gold mit industrieller Nachfrage
Gleiche monetare Riuckenwindfaktoren wie bei Gold, ver-
0 starkt durch massiven unelastischen Industrieverbrauch
Von den meisten groféen Volkswirtschaften nun als ,kriti-
sches Metall” eingestuft
,§ -50
3 Defizit Die Angebots-/Nachfragekrise
Q
é -100 Strukturelles Defizit - Die Nachfrage hat die Produktion
§ mehrere Jahre in Folge Ubertroffen
N
s Der Druck nimmt zu: Leerverkaufe von Papiersilber dirften
-150 scheitern; erhebliches Aufwartspotenzial
Knappheit an reinen Silberproduzenten: /0 % werden als
500 Nebenprodukt abgebaut — reine Silberunternehmen sind
) aufderst selten
-250
2010 2012 2014 2016 2018 2020 2022 2024 2026
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KUPFER: DIE VERSORGUNGSKRISE UND KI-INFRASTRUKTUR

Das strukturelle Defizit

Kl und Rechenzentren: Die Kupfernachfrage wird
derzeit durch den massiven Bau von Rechenzentren
und die Elektrifizierung angetrieben Elektrifizierung
- Investitionen werden unabhangig von der unmit-
telbaren Rentabilitat genehmigt

Indirekte Technologieinvestitionen: Investitionen in
Kupfer = Investitionen in das physische Rickgrat der
KI- und Technologieinfrastruktur

15-jahrige Verzogerung: Von der Entdeckung bis zur
Produktion vergehen mehr als 15 Jahre —neue Minen
kommen zu spat, um die aktuellen Defizite auszu-
gleichen

Investmentansatz:
Fundamentaldaten und M&A

Fokus: deutlich unterbewertete Unternehmen mit
soliden Projekten und hohem Ubernahmepotenzial

M&A sind unvermeidlich, da die grofsen Unterneh-
men mit sinkenden Reserven konfrontiert sind und
neue Vermogenswerte bendtigen
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KUPFER
DIE VERSORGUNGSKRISE

UND KI-INFRASTRUKTUR

Lieferengpasse

Grofde Minen geraten ins Straucheln, wahrend die Nachfrage steigt:
Cobre Panama - seit 2023 auf unbestimmte Zeit stillgelegt
Grasberg - durch Anstieg feuchter Materialien gestort (Sept. 2025)

Kamoa-Kakula - seismisches Ereignis zwang zu einer Produktionskur-
zung von ~28 %

Grofdte Minen in schwierigen Rechtsgebieten, sinkende Erzgehalte, steigen-
de Inputkosten — keine Ersatzversorgung fur mehr als 5 Jahre.
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URAN: ENERGIEQUELLE FUR DIE ARA DER KI UND ELEKTRIFIZIERUNG

Die Chance fiir Uran: Angebot vs. Nachfrage (2025-2040)

450

Der Angebotsruckgang
= (lobale Nachfrage (Al + SMRs)
Bestandsangebot zoqoalggc“:ga?be; - Bis 2040 wird ein Defizit von 197 Millionen Pfund
400 : prognostiziert
i Kazatomprom senkt Prognose; Angebot schrumpft
350 i Neue Minen haben lange Vorlaufzeiten - sie kon-
gggflgffz'“’e"gg%’fgs’jhase (SMRs + i nen nicht ,einfach eingeschaltet” werden, um die
S 300 Erwartetes Defizit ! Nachfrage zu decken
S 197 Mio. Ibs !
S i
g 560 i Uran =das KI-Powerplay
§ E Eine indirekte Investition in Technologie und Rechen-
2025 Nachfrage: i i
182 Mic IbJ; 9 : zentrumsinfrastruktur.
200 / )
Aktuelles Defizit: . . . oy e
. S Mo ibe Die Diskrepanz: Preis vs. Realitat
15
Kurzfristige Preisvolatilitat verschleiert die sich
drastisch verscharfenden Fundamentaldaten
100 2025 2030 2035 2040 - Versorgungsvertrage liegen weiterhin unter dem

Ersatzniveau - sie konnen nicht unbegrenzt hin-
ausgezogert werden

N
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URAN

TREIBER DER KI & ZEITALTER DER
ELEKTRIFIZIERUNG

Politik: Kl und Infrastruktur als Rickenwind

Renaissance der Kernenergie: Regierungen gehen von Warten
zu Taten Uber

Kl Treiber: Google, Amazon und Microsoft suchen aktiv nach
Kernenergie fir Rechenzentren — Investitionen werden unab-
hangig von der unmittelbaren Rentabilitat genehmigt

Energiesicherheit: Westliche Nationen priorisieren heimische
Lieferketten — bevorzugen nordamerikanische Projekte

Investmentansatz

Ziel: fundamental unterbewertete Uranunternehmen mit
soliden Projekten

Hohes M&A-Potenzial, da grofse Unternehmen versuchen,
sich die Kraftstoffversorgung zu sichern
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PORTFOLIO-AUFBAU: EINE 3-STUFIGE STRATEGIE

01

Grundlage

02

Strategisches
Wachstum

03

HIGH
ALPHA

Ziel

Engagement mit maximaler Liquiditat und mini-
malem operationellen Risiko.

Ziel

Hohere Renditen durch Hebelwirkung auf den
Metallpreis.

Ziel

Asymmetrisches Aufwartspotenzial (erhebliche
Kapitalwertsteigerung). Erfordert Geduld (18-36
Monate).
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Maximale Liquiditat

Allokation
Physische ETFs: Direkte Preisrisikoposition (z. B. physische Kupfer-/Silber-Trusts).

Grof3e Produzenten (ETFs): Diversifizierte grofde Bergbauunternehmen (z. B. COPX,
GDX) mit soliden Bilanzen.

Hebelwirkung

Allokation
Umfasst alle Level-1-Positionen PLUS:
Junior-Miner-ETFs: Breites Engagement (z. B. GDXJ, URNJ), um die Neubewertung des Sektors zu nutzen.

Ausgewahlte Mid-Caps: Produzenten mit einem Wachstumsprofil, das dem der grofsen Unternehmen
Uberlegen ist.

Signifikante Wertsteigerung

Allokation
Umfasst alle Level-2-Positionen sowie:

Ausgewahlte Junior- und Explorationsunternehmen: Positionen mit hoher Uberzeugung in
Unternehmen mit erstklassigen Vermogenswerten in sicheren Rechtsraumen.

Strategie: Ausrichtung auf ,produktionsnahe® Entwickler oder potenzielle M&A-Ubernahmen.
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ERFOLGSBILANZ ROCKS INTERNATIONAL
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EINE FALLSTUDIE ZUR ROHSTOFFINTEGRATION

ARERO Renditen vs. 60:40 ausgewogenes Portfolio (seit AREROs Auflage)

700
ARERO - Der Weltfonds

o Bloomberg Global EQ:FI 60:40 Index EUR
= VanEck Gold Miners ETF/USA
*  MSCIACWI Index
o LBMA Gold Price PM USD
Wellington Commodities Fund
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ARERO vs. Standard 60:40 Portfolios: Die Auswirkungen von Rohstoffen

« ARERO - Der Weltfonds 50
o Dimensional World Allocation 60/40 Fund
Vanguard LifeStrategy 60 Percent Equity UCITS ETF o
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ARERO - Rahmenbedingungen & Strategie

60/25/15 Evolution: Ein Fonds mit einer Struktur aus 60 %
Aktien, 25 % Anleihen und 15 % Rohstoffen.

Strategische Allokation: 15 % Rohstoffengagement werden
strategisch aus der traditionellen Anleihenallokation heraus-

Performance Dynamik (2008 - 2026)

Langfristiger Kontext: Seit ihrer Einfihrung im Jahr 2008 blieb die
Strategie mit einer Gesamtrendite von 226,30 % (ca. 7,05 % p. a.).

Outperformance nach COVID: Obwohl die Strategie bis 2020 mit
Gegenwind zu kampfen hatte, hat sie seitdem eine bemerkens-
werte Starke gezeigt. Seitdem, von Dezember 2020 bis Februar
2026, tbertraf ARERO die anderen ausgewogenen Portfolios.

Strategische Rohstoffauswahl

Der Faktor ,Rollkosten®: Energie- und Agrarrohstoffe werden
haufig durch hohe zukiinftige Rollkosten beeintrachtigt.

Bevorzugte Vermodgenswerte: Metalle, Edelmetalle und Uran
entwickeln sich langfristig tendenziell besser, da sie diese
spezifischen Strukturkosten vermeide..

Allokationsempfehlung
Reine Aktienportfolios: 10-15 % Rohstoffe

Ausgewogene Portfolios: etwa 30-50 9% Anleiheanteil
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E CHANCEN UND
S (JAN 2026)

Instrument Fokus Start Jan 1) YTD %

EDELMETALLE (GOLD/SILBER)

VanEck Mi
(G?Z)T()c Gold Miners Goldminen $85,77 +20,10 %

VanEck Junior Gold
(GDXJ) un Juniorgoldminen $113,78 +19,82 %

%f)balx Silver Miners Silverminen $83.78 +22.37%

INDUSTRIEMETALLE & LATEINAMERIKA

Global X Copper .

CoPo, Kupferminen $72,50 +21,70 %
g:i)res MSCI Chile LatAm / Lithium $40,40 +10,25 %
E;‘Ua)res MSCI Peru LatAm / Minen $72,35 +23,61%

STRATEGISCHE ROHSTOFFE

Sprott Uranium 0
(URNM) Kernbrennstoff $54,89 +29,13 %
iShares Enhanced Commodity Breite Rohstoffe $8.59 1013 %
(ROLL) s ,
First Trust Grid Netzinfrastruktur $153,02 +13,58 %
(GRID)

FONDS-IDEEN

Wellington Commodities - 9
(OPOOOOMV31) Strategische Rohstoffe  $13,59 +6,77 %
Robeco Smart Energy I 5
(OPOOOTKWIP) Energieeffizienz $97,03 +8,10 %
Amundi MSCI EM LatAm . 0
(ALATMI) Breit aufgestellt €18,20 +17,69 %

*Preise vom 11. Februar 2026, Quelle: Yahoo Finance, Investmentfonds spiegeln den taglichen NAV wider.
Londoner Aktien in GBP.
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ROKS

INTERNATIONAL

Rocks International SA

25, Grand-Rue
1204 Geneva
Switzerland

Filip Nys
+41763 397466
nys@rocksinternational.ch




Disclaimer

Diese Prasentation (die ,Prasentation”) wird ausschlief3lich zu Informationszwecken auf streng privater und vertraulicher Basis bereitgestellt. Ohne die ausdrickliche vorherige schriftliche Zustimmung von Strand Hanson Asia Pte.
Ltd. (,Unternehmen") dirfen die Présentation und alle darin enthaltenen Informationen nicht (i) reproduziert (ganz oder teilweise), (ii) zu irgendeinem Zeitpunkt kopiert, (iii) fir andere Zwecke als Ihre Bewertung der darin enthal-
tenen Inhalte verwendet oder (iv) an andere Personen weitergegeben werden, mit Ausnahme Ihrer Mitarbeiter und Berater, die diese Informationen benétigen und Uber die Vertraulichkeit der Informationen informiert sind. Diese
Prasentation stellt weder ein Angebot, eine Aufforderung oder eine Veranlassung zum Abschluss eines Vertrags oder zum Kauf oder zur Zeichnung von Anlagen oder Wertpapieren dar noch ist sie als solche auszulegen, noch darf
sie oder ein Teil davon als Grundlage fir einen Vertrag oder eine Verpflichtung jeglicher Art dienen oder im Zusammenhang damit herangezogen werden. Diese Prasentation stellt weder eine Beratung noch eine Empfehlung in Bezug
auf Anlagen oder Wertpapiere dar. Die Weitergabe dieser Prasentation unterliegt gesetzlichen Beschrankungen; sie ist nicht fir die Weitergabe an oder die Verwendung durch Personen in bestimmten Rechtsordnungen bestimmt.
sofern eine solche Verbreitung oder Verwendung gegen lokale Gesetze oder Vorschriften verstofden wiirde und sie sich ausschliefdlich an Personen richtet, denen das Dokument rechtmafsig Gbermittelt werden darf. In dieser Pra-
sentation werden keine ausdriicklichen oder stillschweigenden Zusicherungen oder Gewahrleistungen gegeben. Soweit gesetzlich zulassig, haften das Unternehmen oder seine jeweiligen Tochtergesellschaften, Aktionare, verbun-
denen Unternehmen, Vertreter, Partner, Direktoren, Fihrungskrafte, Mitarbeiter, Berater oder Beauftragten unter keinen Umstéanden fur direkte, indirekte oder Folgeschaden oder entgangene Gewinne, die sich aus der Verwendung
dieser Prasentation, ihres Inhalts, ihrer Auslassungen oder dem Vertrauen auf die darin enthaltenen Informationen ergeben oder auf Meinungen, die in diesem Zusammenhang mitgeteilt wurden oder anderweitig in diesem Zu-
sammenhang entstanden sind. Die in dieser Prasentation enthaltenen Informationen wurden nicht unabhangig tberprift. Die Empfanger dieser Prasentation dirfen deren Inhalt oder friihere oder spatere Mitteilungen von oder mit
dem Unternehmen oder seinen Vertretern nicht als Anlage-, Buchhaltungs-, Rechts- oder Steuerberatung auslegen. Die Empfanger sind dafir verantwaortlich, sich hinsichtlich der méglichen steuerlichen Auswirkungen, rechtlichen
und buchhalterischen Anforderungen sowie Devisen- und Devisenkontrollvarschriften selbst zu beraten, wenn sie den Inhalt dieser Prasentation bewerten oder Mafsnahmen oder Entscheidungen im Zusammenhang damit treffen.
Darlber hinaus erhebt diese Prasentation keinen Anspruch auf Vollstandigkeit und enthalt nicht alle Informationen, die die Empfanger fir eine vollstandige Analyse der darin genannten Aspekte oder flr Entscheidungen in Bezug
auf diese Aspekte bendtigen. Die Empfanger dieser Prasentation sollten jeweils ihre eigenen Bewertungen hinsichtlich der Relevanz und Angemessenheit der Informationen vornehmen und alle weiteren Untersuchungen durchfih-
ren, die sie fir notwendig erachten. Soweit diese Prasentation illustrative Renditen, Prognosen, Schatzungen und Annahmen sowie ahnliche Informationen (,zukunftsgerichtete Informationen”) enthalt, sollten die Empfanger sich
bewusst sein, dass zukunftsgerichtete Informationen naturgemaf mit erheblichen Unsicherheiten und Unwagbarkeiten behaftet sind. Die tatsachlichen zukinftigen Ereignisse kénnen von diesen zukunftsgerichteten Informationen
abweichen, und Sie werden darauf hingewiesen, sich nicht itbermafiig auf zukunftsgerichtete Informationen zu verlassen.

rk\’ DAS FAMILY OFFICE —— Sharing our passion for investments www.dfo.sg



